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Gas Natural requiere de un Mercado
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Tamaño del Mercado frente al Tamaño de la Reserva
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Vínculos con los Mercados
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Proved Gas Reserves - South America
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Retrasos en Inicio Producción – Efectos en  
Rentabilidad

Parámetros Hipotéticos para Desarrollo de Campos Secos de Gas
Gas Inicialmente in situ 1.5 tcf desarrollo plataforma offshore
Rata de Producción 200 mmscfd
Tiempo de Producción 
de la Plateau  20 años
Costos Exploración US$ 150 millones
Costos Desarrollo            US$ 650 millones
Período de Exploración 4 años
Precios de venta de Gas 5 US$/mcf

El desarrollo de campos y las ventas de gas fueron retrasados de 1 
a 15 años para identificar el efecto en la rentabilidad del proyecto. 



NPV @ 10% vs Project Start -Up Delay
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Retraso en el Desarrollo reduce la 
Rentabilidad

Pérdida  rápida en el 
valor mientras el retraso 
se acentúa

Los retrasos en el mercado pueden 
lograr  que el proyecto inicialmente 
alcance su rentabilidad y el pago a 
acreedores pero los retrasos pueden 
devenir en que el valor del proyecto 
sea  inferior a su costo de capital. 

Grandes montos de capital  son destinados o
invertidos entre los 3 a 5 años iniciales antes de que
tengan lugar las primeras ventas de gas. NPV  Valor Presente Neto con tarifa de descuento

IRR  Retorno de la Inversion
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Negocio de Gas en Trinidad: Un modelo Integrado



Industria del Gas en Trinidad y Tobago
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• El gas natural es producido por compañías Upstream y transportado por 
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industrias para su conversión a productos de exportación.

• La producción depende de la habilidad del mercado local para emplear el gas.
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Repsol en Trinidad
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Conclusiones
• Los países con grandes reservas de gas deben 

procurar crear nuevas oportunidades de mercado a fin 
de monetizar sus reservas de gas.

• La producción de gas en Upstream requiere de un 
mercado que determine la factibilidad de los proyectos, 
así como, la recuperación del capital invertido.

• El GNL es un medio eficiente para movilizar grandes 
cantidades de gas desde los campos descubiertos 
hacia los mercados metropolitanos.

• Repsol ha desarrollado un negocio de gas maduro en 
Trinidad y Tobago basado en inversiones en Upstream, 
Midstream GNL y al consumidor final.



Conclusiones
• Los retrasos en el desarrollo de proyectos de venta de 

gas reducen la rentabilidad del proyecto.

• Repsol ha invertido más de US$3 billones en el 
negocio de gas en Trinidad y Tobago y mantiene 800 
mmscfd de producción y exportaciones de GNL de 3.1     
mtpa.
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